
 

 

 

 

“SAYA YAKIN BANYAK YANG MEMBUAT KESIMPULAN 

BAHAWA PERNIAGAAN MEREKA TIDAK BERFUNGSI DAN 

MESTI MEMBUAT PILIHAN NGERI UNTUK MENUTUP 

PERNIAGAAN.” 

Patutkah anda menutup perniagaan, atau bertahan? 

Banyak pemilik perniagaan terpaksa duduk dan merenungkan apa yang akan 
terjadi terhadap syarikat mereka semasa wabak pandemik Covid-19 melanda, 

terutamanya ketika Perintah Kawalan Pergerakan. Saya yakin bahawa ramai 
yang mengambil kekputusan yang ngeri untuk menutup perniagaan mereka 
kerana tidak perniagaan yang tidak berfungsi. 

Membuat keputusan untuk meninggalkan diri dari perniagaan anda adalah 
keputusan yang tidak mudah, tetapi satu keputusan dimana suatu hari nanti 

perlu dilakukan dalam kehidupan mereka. Oleh itu, walaupun menyakitkan, 
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fahami bahawa ini adalah sebahagian penting daripada memanggil diri kita 
sebagai usahawan. Dalam masa yang sukar ini, saya ingin menawarkan 

perspektif semoga boleh membantu untuk membuat keputusan dengan lebih 
mudah. 

1. Adakah anda cukup mencintai saya untuk menjaga saya? 

Saya suka membandingkan memiliki hubungan. Saya yakin bahawa saya 
boleh mengambil risiko mengatakan bahawa anda pernah menjalin hubungan 
sebelum ini, yang bermaksud hubungan sebenarnya dengan sesama manusia. 

Bayangkan bahawa anda baru telah terlibat dalam hubungan peribadi. Anda 
tahu apa yang dikehendaki oleh orang lain, apa keperluan mereka dan apa 

yang menggembirakan mereka. Anda sanggup mengorbankan masa, wang, 
dan perhatian anda untuk menyediakan apa yang mereka perlukan. 

Tetapi inilah masalahnya: anda tidak pernah memberitahu mereka apa yang 

anda mahukan. Natijahnya, hubungan bertepuk sebelah tangan. Sebagai salah 
seorang rakan yang merupakan pekerja sosial, ingin mengatakan bahawa ini 
adalah asas hubungan. 
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Adakah anda mahu menjalin hubungan seperti itu? Setakat ini, tidak ada satu 
orang yang saya ajukan soalan ini yang pernah mengatakan “Ya, saya ingin 
berada dalam hubungan yang bertepuk sebelah tangan.” 

Tetapi bukankah begitu caranya kebanyakan pengusaha memulakan 
perniagaan mereka? Bukankah penceramah dan buku mengajar kita untuk 

memulakan perniagaan? Mereka mengatakan bahawa keperluan perniagaan 
dan pelanggan selalu diutamakan. Anda mendengar banyak perkara mengenai 

pengembangan pelanggan dan perkhidmatan pelanggan dan perjalanan 
pelanggan. 

Bagaimana dengan anda dan keperluan anda? 

Sama seperti dalam hubungan sebenar, anda juga mesti memenuhi keperluan 

anda. Oleh itu, tanyakan pada diri anda, “Apa yang harus diberikan oleh 
perniagaan saya kepada saya?” Jelaskan tentang perkara itu dan kemudian 

perhatikan perniagaan anda dan tanyakan kepada diri sendiri, secara terbuka 
dan jujur, “Adakah saya dan bolehkah saya akan memenuhi keperluan saya?” 

Sama seperti anda mesti mengutamakan perkembangan pelanggan, mulailah 

memikirkan pembangunan keusahawanan. Ingatlah bahawa tanpa pelanggan 
perniagaan tidak akan berjalan, tetapi tanpa anda, perniagaan itu tidak akan 

wujud dan anda mesti memastikan bahawa anda akan bertahan ketika 
perniagaan dalam masalah. 

Sajian untuk hari ini: Melihat kembali komen mengenai hubungan yang 

bertepuk sebelah tangan dan melihat kehidupan usahawan biasa, berapa 
banyak usahawan yang memenuhi keperluan mereka? – Biarkan itu 
tenggelam. 

Sekiranya anda melakukan pekerjaan dan menyedari bahawa anda tidak 
memenuhi keperluan anda, maka anda akan menghadapi beberapa 

keputusan. Terdapat beberapa langkah sebelum anda memikirkan untuk 
menutup syarikat anda. 

Anda dapat membentuk semula perniagaan untuk memenuhi keperluan anda 

dengan mengubah model perniagaan, perancangan dan strategi 



kewangan. Pasa dasarnya anda merancang semula perniagaan anda 
sehingga dapat memenuhi keperluan anda. Namun, jika ini tidak berjaya dan 

anda tidak dapat menjalankan perniagaan untuk memenuhi keperluan anda, 
anda masih boleh mempertimbangkan pilihan lain. 

Anda boleh mengekalkan syarikat anda dan membiarkannya memenuhi 
beberapa keperluan anda semasa anda memulakan perniagaan 
lain yang akan mengisi jurang yang ditinggalkan oleh perniagaan semasa. 

Saya tahu dalam hubungan, kebanyakan orang hanya akan mempunyai satu 
pasangan, tetapi dalam perniagaan, saya dapat memiliki seberapa banyak 
yang saya mahukan. Saya boleh mempunyai banyak perniagaan. 

Sekiranya tidak ada dua pilihan sebelumnya yang dapat dilaksanakan, maka 
anda akan membuat keputusan yang terakhir, iaitu menutup syarikat anda. 

2. Anda pernah melakukannya sebelum ini 

Sekiranya anda harus menjauhkan diri dari perniagaan yang ada tetaplah 
dalam pemikiran untuk menjalin hubungan dan menerapkan perspektif 
berikut. 

Setiap orang pada masa tertentu dalam hidup mereka harus menjauhkan diri 
dari hubungan yang buruk. Ini mungkin hubungan peribadi, bos, pembekal, 

rakan, ahli keluarga atau perkahwinan. Pernahkah anda menjauhkan diri dari 
hubungan yang tidak baik? 

Dalam 100% kes ketika saya bertanya kepada orang apakah mereka pernah 

menjauhkan diri dari hubungan buruk, mereka mengatakan bahawa mereka 
menjadi lebih baik pada hari ini kerana keputusan itu. Jika tidak, pastinya 
mereka akan menjadi lebih buruk jika meneruskan hubungan itu. 



 

Saya mahu anda memikirkan hubungan yang paling terburuk yang pernah 

anda tinggalkan dan bertanya kepada diri sendiri, sejauh mana lebih baik anda 
sekarang kerana anda meninggalkannya? Fikirkan hasilnya, anda lebih 
bahagia pada hari ini. 

Perkara yang sama berlaku untuk menutup syarikat yang tidak berkekalan. 
Tidak ada yang salah dengan menjauhkan diri dari perniagaan yang secara 

emosianal membuat anda sakit, membuang tenaga, dan mematahkan 
semangat anda. Ia juga tidak berfungsi dalam hubungan, dan juga tidak 
berfungsi dalam syarikat. 

“SAYA MAHU ANDA MEMIKIRKAN HUBUNGAN YANG 

PALING TERBURUK YANG PERNAH ANDA TINGGALKAN 

DAN BERTANYA KEPADA DIRI SENDIRI, SEJAUH MANA 

LEBIH BAIK ANDA SEKARANG KERANA ANDA 

MENINGGALKANNYA? FIKIRKAN HASILNYA, ANDA LEBIH 

BAHAGIA PADA HARI INI.” 
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Menjauhkan diri dari syarikat yang tidak baik bermakna anda dapat memberi 
fokus pada permulaan baru dengan mata yang segar, impian segar, motivasi 

segar, dan semangat yang segar. Anda boleh masih memulakan lagi. Anda 
boleh bermula sekali lagi. Tidak ada yang menghalangi anda dan semakin 

cepat anda melakukannya semakin banyak sumber wang tunai yang mungkin 
anda masih ada untuk memulakan sesuatu yang baru. 

Saya tahu ini boleh menjadi keputusan yang sangat sukar dan jika anda 

berusaha memahami keputusan menutup perniagaan atau memelihara 
perniagaan, maka hubungi kami untuk mendapatkan nasihat. Saya telah 

banyak membantu pemilik perniagaan untuk membuat keputusan yang sukar 
mengenai perniagan mereka dan mereka akhirnya lebih baik pada hari ini. 

Nasihat terbaik yang boleh saya berikan adalah tidak bercakap dengan ahli 

keluarga dan rakan mengenai keputusan ini. Itu bermaksud anda harus 
meninggalkan mereka dalam kegelapan. Sudah tentu, kongsikan pendapat 

dan masalah yang anda ada dengan mereka, tetapi ada baiknya mentor 
membimbing anda melalui perkara ini sehingga anda yakin bahawa anda 

mempunyai perspektif di luar pemikiran anda sendiri. Kenapa? Kerana kita 
mepunyai hubungan emosional dengan pernigaan kita sendiri dan rakan dan 

keluarga yang mungkin juga membuat kita terus dalam perniagaan itu kerana 
mereka benci melihat kita gagal. 

Walau apa pun, anda boleh melakukan ini dan menutup syarikat anda. Apa itu 

perniagaan jika idea dan inspirasi tidak dilaksanakan. Selagi anda mempunyai 
idea dan boleh diilhamkan pada dunia pada umumnya, anda boleh memulakan 
syarikat lain. 
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